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I nuovi strumenti della comunicazione interna tra cloud e mobile app (WEBINAR)
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20-27

Reporting e comunicazione per la sostenibilità (WEBINAR)
L’effi  cienza energetica (WEBINAR)

01
21-28

10-17-24 

La comunicazione come strategia di effi  cacia individuale e organizzativa (WEBINAR)
Trasformare contese e contrasti in accordi e soluzioni
Parlare in pubblico: convegni, convention, riunioni
Gestire meeting e briefi ng in presenza e a distanza (WEBINAR)

18
07-14
16-23

01-08

Fondamenti di project management (WEBINAR)
Saper leggere il bilancio in ottica strategica (WEBINAR)
Experience for leadership: guidare i collaboratori verso la migliore performance

04
21-28

20-27 04

13-20-27

La gestione dei documenti per un’effi  cace esportazione e importazione (WEBINAR)
Privacy: non solo GDPR (WEBINAR)

05-12
20-27

Contabilità - Livello base
Buste Paga - Livello Base

05- 12- 19
      0622-29

La gestione della trattiva d’acquisto (WEBINAR)
Le attività operative e gli strumenti per gestire i magazzini 20- 27

10-17-24

Recruiting: tecniche e strumenti di ricerca e selezione del personale
Talent management: scovare, sviluppare e trattenere i talenti in azienda (WEBINAR)

30
05-12-19-26

Motivare la forza vendita: tecniche e competenze per la gestione del team commerciale
Come trovare e acquisire nuovi clienti (WEBINAR)
Vincente e convincente con la vendita negoziale (WEBINAR)
Web marketing e social advertising (WEBINAR)

25 01

07
22- 29

16-23-31

06-13

Excel - Livello base (WEBINAR)
Excel - Livello intermedio (WEBINAR)
Excel - Livello avanzato (WEBINAR)
Ottimizzare i metodi e i tempi di lavoro tramite Lean e miglioramento continuo
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20-27
7-14


